2.2. Quais as formas de comercializacao do

0 PRODUTO / 0 SERVIGO produto/servico?

Uma das questdes mais importantes num negécio é a forma como

vais vender o teu produte/service junto des potenciais clientes,

ou s&ja, se vais vendé-lo directamente numa loja, atraves

da Internet, do telefone {telemarketing), através de
parceiros {intermedidrios}, etc.

2.1. Qual o produto ou servico?

Em primeira I.ugar. teras que definir quais os produtos gue vais r’p
vender ou 0s Servigos que vais prestar, Localizagdo Geografica

(Onde vais instalar o negécio?)
Caso escolhas um local fisico deves indicar & area
-peografica {Funcha], Machico, Porto Santo, diversos pontas

da Ilha da Madeira, Portugal Centinental),

Se optares por um servico on-line deveras definir como fards chegar
“ o'teu praduto a0 consumidor (ex. Express Mail). Caso pretendas
estabelecer parcerias com infermediarios, deveras identifica-los e
indicar a sua localizagao geografica.

I
‘ ! Deveras também justificar todas as tuas opcdes para
b
y

que-o jurl perceba melher a forma que seleccionaste
para chegar aos teus clientes.

Deveras escolher um produto/servigo gue satisfaga uma necessidade
da populagdo, de forma a angariar clientes, assim como deverds
optar por um negocio que seja possivel desenvolver, em vez de
escolheres um negocio que dificilmente saia do papel.




