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7.1. Quais os pressupostos?

Para efectuar as contas prEViqignajs-dﬂ'ﬁééﬁéin com o maximo rigor possivel é
necessario est_s_:_!:_eleueruﬁi"ﬁ'ﬁ.mem elevado de pressupostos, comao os que se referem
_ de seguida:

* Proco a praticar pela venda do tew produtaiservigo i

* \endas previsiveis (deverbe ser realistas).....———""" e b

® Guslos dos equipamentos necessérios {4 identificados no ponto 51

# Custo dos salérios dos empregados e evolucdo do ndmero dos masmas.

® Outros custos,..

Algumas dicas para a Ex 0 har das piscines do Porta Moniz
N = fi 3 poderd cobrar um prega mais
consirucan parl:a NAMCEINA...  ievado peles gelados do que os cafés &

“Deveras definir muito bem o preco que vais cobrar YO/t pais esta mais perto dos clientes.
| t R ] D e Se um gelada custar mais 20 céntimas
pelos teus pra _l,,!__i_:fﬂu Gl et e nas pscings os clientes estio dispostos
conta os clientes-alve que definiste nos pontos a pagar essa diferenga, pois provavelmente
anteriores, assim como o mercado em gue vais M qUErarss sair do espago para comprar
o gelado mais barato.

aﬂtuar Se tiveres algo inovador para oferecer, ou _ L2

""Hmstg__l:asu. a localizagia € um factor de
tiveres uma Iﬂcahza;au privilegiada, a tua e bt s sbocin
capacidade de’ ::nhrar um pre:;u mais elevado & farmagan do prego.

maior.

A politica de precos € essencial para o su:essﬁl Hﬂ'teu_pegdcia. pois € através dela
que os clientes irdo posicionar o teu negdcio na sua mente.

: “Mas tuas previsdes, deveras pensar qual a quantidade que vais vendéf'paﬁ.;:_l_i_ae'més

de 'ﬁarr_'na a conseguires contabilizar qual o valor das tuas vendas anuais. Para cheg:ams

ans va'lnras necessarios deveras utilizar uma das seguintes farmulas:
L] 1quar¢ida¢5é'1t§<%dia vendida por dia x preco por unidade) x (n® de dias por m&s 2 0" de meses)
» quantidade méu;i.ia-rgndida por dia ¥ preco por wnidade x n. de dias por ano

~ * quantidade madia vendida por més x preco por unidade x n.® de messs







