Apresentacdo dos Planos de Negdcio
29 e 30 de Abril de 2010
Porto Santo

Um dos objectivos do projecto rs4e — Road Show for Entrepreneurship é preparar os alunos que para a criagado

da sua propria empresa/ negocio.

Para tal é fundamental a obtencéo de uma equipa e a criagcdo de um plano de negdcios. Apds a recepgéo dos
mesmos pelo Centro de Empresas e Inovacéo da Madeira - CEIM/BIC Madeira , foram seleccionados 26 planos

de negodcio do ensino secundario e profissional (16 + 10 respectivamente).

A fase seguinte € a apresentacao final dos planos de negdcio, que ocorre no Porto Santo, a um juri seleccionado
pelo Centro de Empresas e Inovagéo da Madeira e que representa algumas instituicbes da nossa Regido.

Este documento visa dar algumas indicacdes/sugestdes de modo a facilitar o trabalho de preparagdo da
apresentacao, bem como estabelecer uma linha orientadora para os mesmos.

Notas gerais:

1. A apresentacéo ndo pode exceder os 5 minutos. O tempo sera controlado, pelo que no final dos 5 minutos os
alunos que ainda néo tiverem terminado serdo interrompidos, podendo, contudo, terminar a ideia que esteja a
ser transmitida;

2. Por motivos operacionais, € sugerida a utilizacéo do software Power Point.

3. No caso de necessidade de utilizagcédo de qualquer outro software, sera necessario informar o Centro de
Empresas e Inovacéo da Madeira até ao dia 20 de Abril para que este possa confirmar a possibilidade ou ndo da
utilizacdo do mesmo;

4. As apresentacdes deverdo ser entregues ao CEIM/BIC Madeira até as 12h00 do dia 27 de Abril de 2010
preferencialmente em CD/DVD, Pen Drive USB Flash ou ainda poderéo ser enviadas por e-mail para
ceim@ceim.pt;

5. Sugere-se que as apresentacdes ndo tenham mais de 10 slides. Assim, o poder de sintese e a seleccédo dos
elementos mais importantes do projecto séo fundamentais para um bom desempenho;

6. A apresentacdo devera ser cuidada, agradavel e legivel;

7. A utlizacdo de meios complementares de apresentacdo, isto &€, mais do que um suporte, ndo sera
extraordinariamente valorizada;

8. A apresentagéo podera ser feita por um ou mais elementos da equipa. Aconselha-se que seja assegurada
uma transicéo harmoniosa entre os intervenientes;

9. Sugere-se o treino da apresentacdo atempadamente, de modo a que seja assegurada a melhor performance
possivel;

10. Em caso de duvidas poderdo contactar os tutores do rs4e através do e-mail info@rs4e.com ou através dos
seguintes contactos: 966943254 (Carlos Lopes), 961843083 (Diva Pita), 927409488 (André Nobrega)

Conteldo da apresentagéo:

Independentemente das areas de negodcio escolhidas, € recomendavel que sejam referidos alguns aspectos tais
como:

1. Qual € (quais sao) o(s) produto(s) e/ou servico(s) que sera(serao) fornecido(s)?

2. Que problema/necessidade € que esse produto e/ou servico vem resolver/

colmatar? Qual foi a oportunidade criada para o aparecimento do produto/servico?

3. Identificar bem o cliente, dizendo quem € o cliente alvo, isto é, quem & que tem

esse problema/necessidade;

4. Qual é a proposta de valor, ou seja, 0 que € que esse produto e/ou servigo tem de

diferenciador. Porqué € que o cliente identificado vai comprar esse produto e/ou

servico a V. empresa e nao a concorréncia?
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5. Qual é a concorréncia - directa e indirecta?

6. Qual é equipa de gestdo do projecto e de que modo € que ser&o distribuidas as tarefas? Os nomes deverao
ser os da equipa embora as competéncias indicadas possam ou nao corresponder a realidade actual, sendo
que devem contribuir e fazer sentido para a implementacéo do projecto;

7. Devera ser explicada a passagem da ideia a pratica, isto €, de que modo € que, se fosse para implementar o
projecto o fariam no dia seguinte;

8. Qual € o modelo de negdcio? Ou seja, como € que véao “fazer dinheiro”?

9. Quais as estimativas financeiras para os primeiros anos de actividade?

Estas deveréo ser apresentadas muito sumariamente de modo a conterem a seguinte informacéo:

e Custos ¢ Investimento
¢ Proveitos ¢ Periodo de recuperagéo de divida
¢ Resultados por ano (lucro/prejuizo) * Modo de financiamento do projecto

Erros mais comuns:

1. N&o preparar antecipadamente a apresentacao;

2. Pouco poder de sintese dos dados a fornecer e demorar mais tempo que o permitido;

3. Dar excessivo enfoque a parte tecnoldgica ou a detalhes do projecto;

4. Pouca precisdo na definicdo do cliente alvo, do valor proposto pela empresa e na identificagcédo da
concorréncia;

5. Nao abordar os requisitos solicitados e fundamentais para a avaliacao do juri.

As melhores praticas:

1. Aprender com a execucgéao do trabalho para um desenvolvimento pessoal e profissional futuro;
2. Executar a apresentagdo no tempo permitido;

3. Ter cuidado nos diversos aspectos formais da apresentacéo: poder de sintese, clareza, etc...
4. Desenvolver ao maximo a capacidade de trabalho em equipa;

5. Pedir apoio e aproveitar as sugestoes;

6. Aproveitar para se divertir e tirar partido do trabalho desenvolvido.

Avaliagédo:
Avaliagdo Final = MEDIA da avaliag&o do juri + BONUS da votagéo do publico

A avaliacio sera obtida pela média aritmética de todas as avaliagdes do juri. A avaliacdo do juri seré acrescido um
boénus calculado a partir da avaliacdo do publico [1°classificado (Bonus =0,75); 2°classificado (Bonus=0,50);
3°classificado (Bonus=0,25)]. Em caso de empate, cabe ao Presidente do Juri — membro representante do CEIM
— a decisao de desempate, sendo esta decisao vinculativa.
A avaliacéo individual de cada memlbro do juri sera feita com base numa escala de 0 a 20 valores de acordo com
0s seguintes critérios:
1) Qualidade da apresentagado efectuada - clareza no discurso e harmonia na apresentacao oral, capacidade
de selecgdo dos aspectos fundamentais do negdcio e transmissao das ideias essenciais.
2) Andlise da qualidade técnica do projecto:

e produto(s) e/ou servigco(s)

e problema/necessidade existente no mercado

e Cliente-alvo

e proposta de valor, isto &, o que é que esse produto e/ou servigo tem de diferenciador

e concorréncia — directa e indirecta

¢ trabalho em equipa necessario para operacionalizacao do projecto

e modelo de negdcio

¢ variaveis financeiras

3) Grau de inovagao/diferenciacéo da ideia apresentada
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