ESTRUTURA DO
PLANO DE NEGOCIOS

SUMARIO EXECUTIVO

2.1.Qual o produte ou sarvigo?

0 PRODUTO / 0 SERVICO

2.2. Quais as formas de comercializagio da
pradutoisermnvico?

3.1, Guem =307

0S CLIENTES

3.2 Porgus é que o= clientes irdo comprar os teus
produtos'seryicos?

u MERCADU 4.1. Qual é a dimensio do mercado?

4.2, Quem =30 os concorrentes?

4.3. Quais =30 as tuas vantagens competitivas?

5.1. Passagem da ideia & préfica!

0 PLANO DE ACCOES

6.1. Quem vai implementar o projecta?

A EQUIPA DE GESTAO

1.1. Quais o5 prassupostos?

) A ANALISE
ECONOMICO-FINANCEIRA

0 FINANCIAMENTO

1.2. Demonstragdes financeiras previsionais

B.1. Qual o financiamento necessario?

B.2. Qual a forma de financiamento?

9.1, Parqué concretizar o projecto?

A MOTIVACAD

OO0 - OO & N —

Existem 1001 maneiras de construlres o teu planc de negdcios. .. por isso ndo achamos
mecessario que sigas & risca todas as indicages. Tens a liberdade para adaptar as ideias &
estrutura sugerida ou ainda usar outra estrutura.

Deves pautar pela criatividade e pela imaginagio, .. E boa altura para comegares a actuar
como um verdadeiro empresndedor!

: : o -
MNae hesites en tirar ddvidas com ¢ teu professer ou I nfo @ rs4e c 0 m
conlaclar-nas atravas do e-mail: [ ]

SUMARIO EXECUTIVO

0 sumario executive tem como principal objective 1. Qual o negdcio que vais desenvalver?
captar o interesse do jiri que vai avaliar o feu

plano de negécios. Para que estes se sintam X Como te vais distinguir relativamente
interessados em procurar mais informagao, deveras AT

resumir neste espago ¢ negdcio que pretendes
implementar, como vais fazé-lo, quais as
competdncias que o teu grupe tem para o fazer, 4 Qual o volume de negdcios que esperas
gual o objectivo que pretendes atingir e quais as alcancar num espaco temporal de um ano?
perspectivas financeiras do negdcio.

3. Qual o perfil da tua equipa?

3. Quanto dinheiro precisas para implementar

i W in?
Resuminde, & fundamental gque encontremes num © teu negocio?
minuto a resposta a estas cinco questoes basicas:




