Apresentacao das ideias de negocio
01 de abril de 2026

Santa Cruz

O projeto rsd4e - road show for entrepreneurship - tem como um dos seus principais objetivos preparar os
alunos para a criacdo do seu proprio negocio ou empresa. Este documento tem como propdsito fornecer
orientacdes e sugestdes que facilitem a preparacdo da apresentacdo final, definindo também uma linha

orientadora comum para todos os grupos.

Notas gerais:

1. Tempo de apresentacdo: Cada grupo tera um maximo de 7 minutos para apresentar. O tempo sera
rigorosamente controlado — ao minuto 6:30 sera dado um sinal de alerta, e aos 7 minutos a apresentacdo sera
interrompida. No entanto, sera permitido concluir a frase em curso.

2. Entrega das apresentacgoes: As apresentacdes devem ser entregues aos colaboradores da Startup Madeira
no dia 01 de abril, entre as 11h00 e as 11h30, preferencialmente em Pen Drive USB Flash e em formato
PDF.

3. Niamero de slides: Recomenda-se que a apresentagdo ndo ultrapasse os 10 slides. A capacidade de sintese
e a escolha dos elementos mais relevantes do projeto serdo determinantes para o sucesso da apresentagao.

4. Aspeto visual: A apresentacdo deve ser cuidada, apelativa e de facil leitura.

5. Preparagdo prévia: Sugere-se que 0s grupos treinem a apresentagdo com antecedéncia, de forma a

garantir uma comunicagdo clara e confiante.

Conteldo da apresentacao:

Independentemente da area de negdcio escolhida, recomenda-se que a apresentacdo inclua os seguintes
pontos essenciais:

1. Produto(s) e/ou servico(s): Que produto(s) ou servico(s) a vossa empresa ira disponibilizar?

2. Problema ou necessidade: Que problema ou necessidade estd a ser resolvido? Qual foi a oportunidade
que deu origem a ideia do produto ou servigo?

3. Cliente-alvo: Quem é o vosso cliente? Identifiquem claramente o publico que tem essa necessidade ou
problema especifico.

4. Proposta de valor: O que diferencia o vosso produto ou servico? Por que razao o cliente escolheria a vossa
empresa em vez da concorréncia?

5. Concorréncia: Quem sdo os concorrentes diretos e indiretos no mercado?

6. Equipa de gestdo: Quem faz parte da equipa e como serdo distribuidas as responsabilidades? Os nomes
apresentados devem ser os reais membros da equipa, embora as competéncias atribuidas possam ser
adaptadas ao contexto do projeto.

7. Implementacgao: Como planeiam transformar a ideia em realidade? Expliquem como seria dado o primeiro
passo para colocar o projeto em pratica ja no dia seguinte.

8. Modelo de negécio: Como vao gerar receita? Expliquem de forma clara como funciona o vosso modelo de
negocio.

9. Estimativas financeiras: Quais sdo as previsdes financeiras para os primeiros anos de atividade?

Estas deverdo ser apresentadas muito sumariamente de modo a conterem a seguinte informagao:

¢ Custos ¢ Investimento
e Proveitos e Periodo de recuperagdo de divida
e Resultados por ano (lucro/prejuizo) ¢ Modo de financiamento do projeto
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Erros mais comuns:

1. Falta de preparacao prévia da apresentacdo, o que compromete a fluidez e a confianca na entrega.
2. Excesso de informacgao e dificuldade em sintetizar os dados, resultando em apresentacdes que
excedem o tempo limite.

3. Foco excessivo em aspetos técnicos ou em detalhes especificos do projeto, desviando a atengdo
dos pontos-chave.

4. Definicdao pouco clara do cliente-alvo, da proposta de valor e da concorréncia, dificultando a
percecdo do potencial do negdcio.

5. Omissao de contelidos fundamentais solicitados para a avaliacdo do juri.

Boas praticas a adotar:

1. Tirar partido da experiéncia, utilizando o trabalho como uma oportunidade de crescimento pessoal
e profissional.

2. Cumprir rigorosamente o tempo de apresentacao, garantindo uma comunicacdo eficaz e focada.
3. Atencgao aos aspetos formais da apresentagdo: clareza, concisdo e organizagao sdo essenciais.

4. Valorizar o trabalho em equipa, promovendo a colaboracao e a divisdo equilibrada das tarefas.

5. Pedir feedback sempre que necessario e incorporar as sugestdes recebidas.

6. Desfrutar do processo, reconhecendo o valor do percurso e do trabalho desenvolvido.

Avaliacao:
Avaliacdo Final = MEDIA da avaliacdo do jari + BONUS da votacdo do publico

A avaliagdo final sera calculada com base na média aritmética das pontuacoes atribuidas por todos
os membros do juri.

Além dessa média, sera atribuido um bénus com base na votacao do publico, da seguinte forma: 1.°
classificado pelo publico: Bonus de 1,00 ponto; 2.° classificado pelo publico: Bénus de 0,75
pontos; 3.° classificado pelo publico: Bonus de 0,50 pontos.

Em caso de empate na classificacdao final, a decisdo caberd ao Presidente do Juri, representante da

Startup Madeira, sendo a sua decisao definitiva e vinculativa.
Cada membro do juri atribuird uma pontuacdo entre 0 e 20 valores, com base nos seguintes critérios:

1. Qualidade da apresentacao: Avaliacao da clareza do discurso, coesao e fluidez da apresentagao
oral, capacidade de sintese e eficacia na transmissao das ideias-chave do projeto.
2. Qualidade técnica do projeto:
Andlise dos principais elementos estruturantes do negécio, nomeadamente:
o Produto(s) e/ou servigo(s) apresentados
o Problema ou necessidade identificado no mercado
o Definicao clara do cliente-alvo
o Proposta de valor (diferenciagdo face a concorréncia)
o Identificacdo da concorréncia direta e indireta
o Composicdo e competéncias da equipa necessaria
o Modelo de negdcio (forma de gerar receita)
o Projecoes e variaveis financeiras
3. Grau de inovacao e diferenciacao: Avaliagdao da originalidade da ideia e do seu potencial para se

destacar no mercado.
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